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Koliko je res
vredno vase
podjetje?

Zakaj vrednost ni enaka prodajni
ceni in kdaj cenitev potrebujete,
tudi Ce ne prodajate?




3> PODPORNO OKOLJE V PODRAVJU
® ® ° °
Ko ideja dobi krila:
® @ ®
programi za podjetnike
°
v Podravju
Za tokratno $tevilko revije Poro¢evalec Obmocne obrtno-podjetniske
zbornice Maribor smo se pogovarjali s predstavniki podpornega okolja
na Regionalni razvojni agenciji za Podravje - Maribor, ki s svojimi pro-

grami in projekti aktivno soustvarjajo priloznosti za razvoj podjetnistva
ter predstavljajo pomembno podporo obrtnikomin podjetnikom vregiji.

Bozidar Pu¢nik, projekt START2GROW
bozidar.pucnik@rra-podravje.si

v
START2GROW: Sistemati¢en
pristop k razvoju podjetniskih idej
in kompetenc

Podjetniska pot se pogosto za¢ne z dobro idejo, a za njen uspeh
je potrebno bistveno ve¢, in sicer znanje, vztrajnost, prava pod-
pora in dostop do kakovostnega podjetniskega okolja.

Prav to ponuja nacionalni projekt START2GROW (Aktivnosti
2a dvig kompetenc s podrodja podjetnistva za obdobje 2025-
2029), ki v Sloveniji odpira vrata novim priloznostim za razvoj
podjetnistva.

{ sTArRT2GROW

Projekt Aktivnosti za dvig kompetenc s podrogja pod-
jetnistva za obdobje 2025-2029 (START2GROW) je
nacionalni program usposabljanj za celotno Slovenijo,

ki ga financirata Evropska unija iz Evropskega
socialnega sklada plus (ESS+) in Republika Slo-
venija preko Ministrstva za gospodarstvo, tur-
izem in 3port oziroma preko njihove izvajalske
agencije - SPIRIT SLOVENIJA, javne agencije.

Operacijo izvaja konzorcij partnerjev pod vod-
stvom Regionalne razvojne agencije za Podrav-
je - Maribor, v'katerem sodelujejo se Razvojni
center Novo mesto, SASA inkubator, Primorski
tehnoloski park in GEA College - Fakulteta za
podjetnistvo.

V stirih letih bo START2GROW podprl veé kot 1200
posameznikov po vsej Sloveniji. Poseben poudarek
namenja mladim med 18. in 29. letom ter Zenskam
podjetnicam, ki pogosto potrebujejo dodatno spodbu-
do in usmeritev pri razvoju svoje poslovne poti. Pod-
jetje mora biti mlajse od 48 mesecev.

Program je zasnovan modularno, kar udelezencem
omogoca postopno nadgrajevanje znanja - od prve
ideje do rasti podjetja. Klju¢na stebra programa sta:

* START SMART - za zacetnike in mlada podjetja,
* GROW UP - za podjetja, ki Zelijo pospesiti rast.

Udelezenci pridobijo prakti¢na znanja s podrotij
poslovnega modeliranja, marketinga, financ, digitali-
zacije ter strateskega razvoja, hkrati pa imajo dostop do
individualnega mentoriranja in povezovanja z drugimi
podjetniki.

Izku$nja udelezenke: nova
perspektiva in jasnost

Program Ze prinaa konkretne rezultate in pozi-
tivne izkusnje udelefencev. Ena izmed njih
je podjetnica in ustanoviteljica Ameba Stu-
dio Klara Kulovec, ki poudarja pomen struk-
turiranega pristopa:

»Kot podjetnica in ustanoviteljica Ameba
Studio verjamem, da ideja sama po sebi ni
dovolj. Klju¢no je, kako jo razvijag, nadgra-
jujes in umes¢a$ v realen poslovni kontekst.
Prav zato sem se vkljutila v program START-

Sofinancira
Evropska unija




2GROW. Zelela sem ve¢ strukture, $irsi pogled na poslovan-
je in predvsem jasnost pri lastnem delu. START SMART mi
je dal ravno to — novo perspektivo, tudi na lastno vrednost.

Ceprav z marketingom in prodajo vsakodnevno pomagam
drugim, je bilo zanimivo pogledati nase iz drugega zorne-
ga kota. V programu GROW UP pa $e bolj razumem, kako
pomembni so dolgoro¢na strategija, $irina razmigljanja in
sposobnost prilagajanja. Moj cilj ostaja enak - graditi podjetje,
ki ni samo vizualno mo¢no, ampak tudi stabilno, premisljeno
in pripravljeno na rast.«

Kot poudarja vodja projekta mag. Bozidar Pu¢nik, START2GROW
nile niz usposabljanj, temve¢ celovit podporni sistem: »Naj cilj je ust-
variti okolje, kjer podjetniki ne dobijo le znanja, temve¢ tudi podporo,
usmeritev in povezave, ki jih potrebujejo za dolgorocen uspeh. Ver-
jamemo, da lahko s sistemati¢nim razvojem kompetenc pomembno
prispevamo k mocnej$emu podjetniskemu ekosistemu v Sloveniji.«

Usposabljanja START SMART so bila ze uspe$no izvedena konec leta
2025 in v zacetku 2026, program GROW UP pa trenutno poteka v
marcu. Naslednja priloznost za vkljutitev v START SMART prihaja
aprila 2026. Teh priloznosti bo v prihodnje Se precej.

START2GROW tako postaja pomemben gradnik slovenskega pod-
jetniSkega okolja — most med idejo in uspesnim podjetiem, med po-
tencialom in realizacijo. Ve¢ informacij na: wwwi.start2grow.si

Peter Ekart, projekt Enterprise Europe Network
peter.ekart@rra-podravje.si

«

Enterprise Europe Network —
vrata do mednarodnih poslovnih
priloznosti

V ¢asu, ko je konkurenénost podjetij vse bolj odvisna od njihove
sposobnosti povezovanja in nastopa na tujih trgih, postaja dostop do
pravih informacij, partnerjev in podpornih storitev klju¢nega pomena.
Pomembno vlogo pri tem ima Enterprise Europe Network (EEN),

najvecja evropska podporna mreza za mikro, mala in srednje velika
podjetja z mednarodnimi ambicijami.

Mreza deluje v ve¢ kot 50 drzavah in povezuje ve¢ sto organizacij, ki
podjetjem pomagajo pri vstopu na tuje trge, iskanju poslovnih part-
nerjev ter krepitvi internacionalizacije. Posebej pomembno je, da so
storitve mreze za podjetja brezplacne, zaradi &esar predstavljajo dost-
open in u¢inkovit instrument podpore pri razvoju poslovanja.

Za ¢lane zbornice so lahko storitve mreze EEN 3e posebej koristne,
saj ponujajo konkretne moZnosti za Siritev poslovanja, vzpostavljanje
novih partnerstev in odkrivanje novih trznih priloznosti.

Ena klju¢nih prednosti mreze je dostop do obsezne evropske baze
poslovnih ponudb in povprasevanj. Podjetja lahko preko spletne
platforme spremljajo aktualne objave tujih podjetij ter objavi-
jo tudi lastne profile za iskanje partnerjev. Gre za nekaksno borzo
poslovnega sodelovanja, kjer so objavljene priloznosti za distri-
bucijo, proizvodnjo, tehnolosko sodelovanje ali razvoj projektov.

Objave so javno dostopne vsem zainteresiranim podjetjem, prijava
na obves¢anje o novih priloznostih pa je brezpla¢na. Podjetja lahko
aktualne priloznosti spremljajo na povezavi https://een.ec.europa.eu
(Partnering opportunities).

Pomemben segment delovanja mreie predstavljsjo tudi medn-
arodna kooperacijska sre¢anja (B2B). Ta podjetiem omogoéajo
neposredno povezovanje s potencialnimi poslovnimi partnerji iz
tujine. Sre¢anja potekajo v fizi¢ni ali virtualni obliki, pogosto ob
ve¢jih mednarodnih sejmih in konferencah, podjetja pa si vnaprej
organizirajo kratke individualne sestanke z izbranimi sogovorniki.

Tak nacin sre¢anj omogo¢a hitro in ucinkovito preverjanje poslovnih
interesov ter pogosto pomeni prvi korak do konkretnega sodelovanja.
Aktualni dogodki so objavljeni na portalu EEN https://een.ec.europa.
eu (Events)..

Poleg tega mreza EEN nudi tudi individualno pomo¢ pri iskanju
partnerjev. Svetovalci podjetiem pomagajo pri pripravi poslovnih
profilov, prepoznavanju ustreznih partnerjev ter navezovanju konk-
retnih poslovnih stikov v tujini. § pomo¢jo siroke mednarodne mreze
strokovnjakov lahko podjetja ciljano iS¢ejo partnerje glede na svojo
dejavnost, ciljni trg ali specificno tehnologijo. Taksen pristop bistve-
no povecuje moznosti za uspesno internacionalizacijo in razvoj dol-
goro¢nih poslovnih partnerstev.

Enterprise Europe Network tako predstavlja pomembno podporno
okolje za podjetja, ki Zelijo narediti korak naprej v mednarodnem
poslovanju. S kombinacijo dostopa do poslovnih priloznosti, organi-
ziranih B2B sre¢anj in strokovne individualne podpore mreza podjet-
jem odpira vrata do novih trgov, novih partnerstev in novih razvojnih
moznosti.

enterprise
europe
network

Poslorni nosvet pred volimi yrall



